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PROGRAM SPOTKANIA INFORMACYJNEGO PT.:

»BRAZYLIA i ARGENTYNA, czyli droga wejscia na eksportowe rynki
Ameryki Lacinskiej. Szanse oraz bariery stojgce przed lubuskimi
przedsiebiorstwami w krajach latynoamerykanskich.”

Termin: 24.09.2024 r. w godz. 10.00-14.00
Miejsce: ul. Reja 6, Zielona Géra

1. Przyblizenie Brazylii i Argentyny potencjalnym eksporterom

e Podstawowe informacje o otoczeniu biznesowym w krajach
latynoamerykanskich. Uwarunkowania makroekonomiczne: geograficzne,
ekonomiczne, demograficzne, spoteczno-kulturowe, polityczno-prawne,
technologiczne, konkurencyjne

e R6znice pomiedzy rynkami panstw Ameryki Potudniowej i Srodkowej- istotne
informacje z punktu widzenia prowadzenia biznesu szczegdlnie w Brazylii i
Argentynie

2. Wybrane zagadnienia dotyczgce eksportu do krajow latynoamerykanskich
a. Wprowadzanie produktu na rynek
b. Przygotowanie skutecznej strategii eksportowej z uwzglednieniem specyfiki
rynku oraz réznic pomiedzy krajami kontynentu potudniowoamerykanskiego
c. Zawieranie i rozliczanie umow handlowych
e Sztuka negocjacji uméw w transakcjach eksportowych
e Wspotpraca z lokalnymi partnerami handlowymi i posrednikami
d. Charakterystyka (szanse i wyzwania) dla polskich eksporterow
e Dynamiczny rozw6j e-commerce w Brazylii i Argentynie — szansa dla
polskich eksporteréw?
e Pierwsze kroki na rynkach latynoamerykanskich— w jaki sposéb najtatwiej
sie na nim znalez¢?

3. Promocja narynkach Brazylii i Argentyny. Techniki i sposoby pozyskiwania
partnerow, narzedzia marketingu miedzynarodowego oraz narzedzia marketingowe
wspierajgce eksport i negocjacje

4. Roéznice kulturowe na rynku i co z tego wynika dla biznesu
e Przyblizenie réznic kulturowych pomiedzy Polakami a Latynoamerykanami
e Wiele kultur, dwa jezyki, jeden kontynent - roznice w obrebie krajéw Ameryki
t acinskiej i z czego one wynikajg?
e Dos & Don’ts na lokalnym rynku, czyli co robi¢, aby kontakty biznesowe nie
skonczyty sie, zanim sie naprawde zaczety
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5. Gdzie szuka¢ informacji o lokalnym rynku i kto moze poméc w wejsciu
przedsiebiorcy na potudniowoamerykanskie rynki?

6. Studium przypadku - historie ciekawych sukcesoéw i porazek na rynku — wnioski dla
przedsiebiorcow, czyli jakg nauke mozna wynies¢ na podstawie czyis dokonan

Harmonogram spotkania:

09:30 - 10:00 Rejestracja uczestnikow

10.00 - 11:45 | blok tematyczny

11:50 - 12:10 Przerwa

12:10 - 14:00 Il blok tematyczny

14:00 - 14.30 Sesja pytan, dyskusja. Konsultacje indywidualne

Osoba prowadzaca:

Prof. Katarzyna Dembicz - zatrudniona w Uniwersytecie Warszawskim od 1992 roku,
obecnie na stanowisku profesora uczelni w Instytucie Studiow Iberyjskich i
Iberoamerykanskich. Doktorat uzyskata na Uniwersytecie Warszawskim w 2005 roku w
zakresie geografii spoteczno-ekonomicznej; habilitacje na Uniwersytecie Jagiellonskim
w 2018 roku w zakresie nauk o polityce. Jej zainteresowania regionalne Amerykag
tacinskg odcisnety sie na jej dorobku naukowym, charakteryzujgcym sie
interdyscyplinarnoscig. Posiada dorobek w zakresie pracy badawczej, dydaktycznej,
organizacyjnej, wydawniczej, wspotpracy naukowej i popularyzatorskiej. Uczestniczyta
w 11 grantach naukowych, w tym samodzielnie kierowata dwoma projektami
finansowanymi przez NCN (Narodowe Centrum Nauki). Prowadzi szerokg wspotprace
miedzynarodowg z osrodkami w Europie i Ameryce tacinskie;.
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Spotkanie realizowane przez:

Eurofinance Training Sp. z o. o.
ul. Nowy Swiat 49/213 - 00-042 Warszawa
tel.: +48 22 830 13 40 - tel.: + 48 609 124 124
http://www.efszkolenia.pl - szkolenia@efszkolenia.pl


http://www.efszkolenia.pl/
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